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Objetivos

Asistiendo a este seminario conocera :
= Los aspectos legales vinculados a este proceso tecnoldgico.
= Como reducir los costes y mejorar la eficiencia administrativa y comercial de la
empresa.
» La arquitectura tecnologica mas adecuada para la factura digital.

El curso se realiza bajo la supervisién académica de la Facultad de Ciencias
Empresariales de la Universidad Complutense de Madrid.

El diario econdmico LA GACETA DE LOS NEGOCIOS colabora como Media Partner
de este evento, asumiendo el patrocinio del mismo y la cobertura informativa a sus
sesiones.

La Direccién Técnica de estas jornadas corre a cargo de Francesco Sandulli,
Coordinador de la Catedra UCM-DMR Consulting de Administraciéon de Negocios
en Internet .

Dirigido a

Quiénes deben asistir:

Director de Finanzas
Responsable de Compras
Jefe de Contabilidad

Director de Control de Gestidon
Responsable de Facturacion
Asesor Juridico

Director de e-business



Programa
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Qué es exactamente una factura electrénica.

Importancia del momento actual de la facturacién electrénica en Espafa y en la Uniéon Europea:
¢, Por qué ahora?

¢Nos encontramos ante una imposicion normativa, una necesidad tecnoldgica o una
oportunidad de negocio?

La normativa comunitaria: cuales son los objetivos de la Directiva 2001/114/CE de la Union
Europea: impacto sobre el Impuesto sobre el Valor Afadido.

El proceso de desarrollo normativo de la directiva en Espafia: como ha reaccionado el legislador
en Espana.
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Andlisis detallado de la Directiva 2001/115/CE, del Real Decreto 1496/2003 y de las
resoluciones de la Agencia Tributaria.

Cual es el contenido minimo exigible de una factura electronica.

¢ Es posible sustituir facturas?

Y si existen errores o devoluciones ;,Cémo tratar las Notas de Abono de forma electrénica?
Coémo archivar y conservar las facturas electronicas. Posibilidades para almacenamiento en
papel.

Cuales son los deberes del emisor de la factura.

Cuales son las obligaciones del receptor de la factura.

Como tratar la autofactura y las facturas emitidas por terceros.
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La firma electrénica: Cémo afecta la Ley de Firma Electrénica al proceso de facturacion
electronica.

Cuales son los niveles de certificacion y firma electrénica necesarios para realizar devoluciones
y consultas en la Web de la Agencia Tributaria.

Cual es el proceso de generacion de un certificado digital y cual es el certificado digital mas
conveniente.

Cual es la arquitectura tecnoldgica necesaria para gestionar la facturacién electrénica.
Cdémo se definen los requerimientos funcionales del proyecto.

Qué formatos elegir en la facturacion electrénica: PDF, XML, EDIFACT.

Me conviene externalizar la facturacion electrénica: analisis del proceso de decision de
outsourcing.
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Enfoque del proyecto: ¢ Necesito de verdad implantar la facturacion electronica en mi empresa?
Analisis de los ahorros potenciales en costes: cémo definir un esquema en la reduccion de
costes.

Diferencias entre la facturacién electronica a consumidores finales y la facturacion a empresas
de la cadena de suministro corporativa.

Uno mas Uno ¢,son dos? o como gestionar la implantacion de la facturacion electrénica en la
cadena de suministro.

Errores frecuentes en la utilizacion de la facturacion electrénica: la venta de la facturacion digital
dentro de la empresa.

Ya he implantado la facturacién electrénica, ¢y ahora qué?: utilizacion real de la facturacion
electrénica en la empresa.
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El proyecto de facturacion electronica en Obralia: Necesidades y oportunidades del nuevo
servicio.

Cuales son los costes, pero también cuales son los modelos de ingresos que plantea la
facturacion electronica.

Definir y optimizar el contenido y la funcionalidad del servicio de facturacion electrénica.
Coémo integrar la facturacion electrénica con la plataforma tecnoldgica de la empresa.
Facturacion Electrénica y ERP: gestion de la integracion.

Situacion actual del proyecto.

Aciertos y errores: lecciones aprendidas de la implantacién de la facturacion electronica en
Obralia y recomendaciones y buenos usos para otras empresas.




Ponentes

Julian Inza. Presidente de Interactiva.

Es pionero en el ambito de la certificacion digital. Recientemente, ha sido Director
General de Camerfirma (Sociedad que gestiona el sistema de certificacion digital de las
Camaras de Comercio) y Technology Senior Vicepresident en Mobipay International,
Responsable de las areas de Sistemas de Informacion, Innovacion, Tecnologia y
Seguridad. Anteriormente ha sido Director Gerente de Feste y Director de Estrategia
Tecnolégica en Banesto a cargo de los proyectos Cibertienda (licencia GPL), SET Fé&cil,
Virtual Cash Plus (la primera tarjeta virtual de prepago) WAP entre otros proyectos.
Cuenta con amplia experiencia profesional en Operadoras de Telecomunicaciones,
Proveedores de Hardware, Software, Consultoria, Servicios, y Banca. Ha ejercido
como Presidente de AECODI (Asociacion de Entidades de Confianza Digital) y
Consejero de la Fundacién Dintel. En la actualidad es Coordinador del Foro de la Firma
Electrénica, Profesor del Instituto de Empresa, Responsable del Area Legal de la
Asociacion Empresarial Impulsa Internet y miembro del Consejo Editorial de Financial
Tech Magazine.

Juan Gil Rabadan. Director General de Obralia.

Ingeniero Superior de Telecomunicaciones, Executive MBA por el Instituto de Empresa
y Doctorando en Direccion de Empresas. Experto en desarrollo de soluciones y
servicios empresariales orientados a la creacién de valor a partir de las tecnologias de
la informacién. Cuenta con amplia experiencia en el sector Inmobiliario y la
Construccion como Director General de Construcciones Grialb, en el sector de Telecom,
como Gerente de Nuevas Tecnologias en el desarrollo de proyectos e-business el
Grupo Telefonica, y también cuenta con experiencia en consultoria tecnoldgica como
Socio Director en Adisa y Jefe de Proyecto y Consultor en Accenture. Es profesor del
Instituto de Empresa.

Francesco D. Sandulli. Coordinador de la Catedra UCM-DMR Consulting de
Administracion de Negocios en Internet.

Licenciado en Ciencias Econdémicas y Empresariales y Doctor en Direccién de
Empresas por la Universidad Complutense. Impulsor de la nueva economia y experto
en la gestion de proyectos tecnoldgicos, ha sido consejero delegado de Internet
Research, cuenta con amplia experiencia en Consultoria tecnolégica en los sectores de
Telecom, Industria, Gran Consumo y Utilities, como Jefe de Proyecto y Consultor en
DMR Consulting y Accenture. Es profesor de comercio electrénico y direccion de
operaciones en la Universidad Complutense de Madrid, asi como profesor de los MBA
del Instituto de Net-Economia, IUDE y ADM. Es funcionario en excedencia del area de
administracion de las Naciones Unidas.



Informacion sobre el Curso

Este curso se impartira en la sede de las empresas que lo demanden. Para
solicitar el mismo o adquirir mas informacién deben dirigirse a EXECUTIVE
FORUM ESPANA.

El temario de este curso podra recibirse de forma completa o parcial.

El numero previsto de horas para el temario completo es 16 horas. El numero
minimo a impartir es de 8 horas.

Precio

El precio/hora es de 300 euros (dentro de la Comunidad de Madrid). Las
empresas de fuera de Madrid que estén interesadas pueden solicitar
presupuesto especial. Este importe/hora es independiente del numero de horas
del curso y del numero de asistentes al evento formativo.

Fechas
A convenir por la empresa solicitante del Curso.

Forma de Inscripcion

Online: www.exeforum.com
Telefénica: en el numero 913 980 521
Fax: en el numero 913 980 522
E-mail: info@exeforum.com

EXECUTIVE FORUM ESPANA S.L.

www.exeforum.com

C/ Alfonso Fernandez Clausells 3-2°
28035 MADRID

Tel. 91 398 05 21




